
IHRE AUFGABEN:  
LÖSUNGEN GESTALTEN. POTENZIALE ERÖFFNEN. 

•	Neukundenakquise und Betreuung von Bestandskunden
•	Markt- und Wettbewerbsanalysen
•	Erstellung und Umsetzung eines Marktbearbeitungskonzeptes
•	Angebotserstellung und Verhandlung mit den Kunden
•	Beratung unserer Kunden in technischen Fragen
•	Teilnahme an Fachmessen und Konferenzen
•	Enge Zusammenarbeit mit der Produkt- und Prozessentwicklung

IHR PROFIL:  
EXPERTISE ZEIGEN. VERANTWORTUNG ÜBERNEHMEN.

•	Dipl.-Ingenieur (m/w/d), Techniker (m/w/d) oder Experte  
		 (m/w/d) in Kunststofftechnik/für Kunststoffmaschinen mit mehr- 
		 jähriger Vertriebserfahrung erklärungsbedürftiger Produkte
•	Fundierte Kenntnisse der Anlagentechnik zur Kunststoffauf- 
		 bereitung (Granulierung, Compoundierung, Recycling, etc.) 
•	Teamfähigkeit, Kommunikationsstärke, Eigeninitiative sowie  
		 lösungs- und ergebnisorientiertes Denken
•	Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift, jede weitere  
		 Fremdsprache ist von Vorteil
•	Hohe Bereitschaft zu Geschäftsreisen, insbesondere auch  
		 ins Ausland

IHRE CHANCE: TEAMGEIST LEBEN. ZIELE VERWIRKLICHEN.

ips – das sind vor allem unsere Mitarbeitenden und … Sie! Hinter allem, was wir tun, stehen, arbeiten und handeln Menschen. Sie sind 
Gestalter, Entwickler und Dienstleister. Sie sind die Zukunft und der Erfolg unseres Unternehmens. Dafür bieten wir 

KOMPETENZ BIETEN. ERFOLGE ERZIELEN.

Weltweit sind unsere Anlagen und Systeme wie Stranggranulieranlagen, Unterwasser-Granuliersysteme, gleichläufige Doppel- 
schneckenextruder oder LFT-Komplettsysteme erfolgreich im Einsatz. Mit Anspruch auf höchste Qualität entwickeln und fertigen wir seit 
über 25 Jahren Systemlösungen für die kunststoffherstellende und -verarbeitende Industrie sowie für die Recyclingindustrie. In Niedernberg 
zu Hause, mittelständisch geprägt und inhabergeführt sind wir ein innovatives und expandierendes Unternehmen mit flachen Hierarchiestufen 
und kurzen Entscheidungswegen. 

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir sofort oder zum nächstmöglichen Termin einen

   Sales Manager im Innen- & Außendienst  (m/w/d)

Intelligent Pelletizing heißt für uns, genau die Lösungen zu liefern, die unsere Kunden brauchen.

•	eine attraktive, wettbewerbsfähige Vergütung
•	umfangreiche Sozialleistungen
•	ein innovatives, modernes Arbeitsumfeld
•	eine gründliche Einarbeitung durch ein individuelles  
		 Onboarding-Programm

•	eine individuelle Entwicklungs- und Karriereplanung mit der  
		 Perspektive, die Vertriebsleitung zu übernehmen
•	Firmenfahrzeug, auch zur privaten Nutzung
•	und vieles mehr

Interesse? Dann bewerben Sie sich jetzt! 
Bitte senden Sie Ihre vollständige Bewerbung mit Angabe Ihres nächstmöglichen Eintrittstermins sowie Ihrer Gehaltsvorstellung  

an karriere@pelletizing.de. Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen!
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